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РАСШИРЕНИЕ РЫНКОВ СБЫТА ПРОДУКЦИИ  
ПРЕДПРИЯТИЯ ОАО «МИНСКРЕМСТРОЙ» 

Для достижения максимального удовлетворения потребителей недо-

статочно лишь производить хорошую качественную продукцию, необхо-

димо так же уделять большое внимание процессу перехода её от начального 

производителя к конечному потребителю. Этому способствует именно сбыт 

[1]. Рассмотрим совершенствование сбытовой политики на примере пред-

приятия ОАО «Минскремстрой». 

Основными направлениями совершенствования внешнеэкономической 

деятельности филиала «ЗСИ» должны стать расширение границ реализации 

продукции на внешнем рынке, а также привлечение потребителей на бело-

русском рынке. Для решения данных задач предприятию необходимо про-

вести ряд мероприятий. 

Для предприятия ОАО «Минскремстрой» создание рекламного ро-

лика будет повышать осведомлённость потребителя о компании и давать 

наглядное представление о деятельности и о самой продукции. В ролике 

должна присутствовать история создания предприятия, знаменательные 

даты, сотрудники предприятия и информация о продукте. 

Перевод сайта – это один из наиболее эффективных методов привле-

чение иностранных партнеров и клиентов. Интернет сайт, у которого есть 

несколько версий на различных языках, сразу становится более успешным, 

более посещаемым, а соответственно и приносит больше пользы пользова-

телям и больше дохода владельцам компании.  

Участие в международных выставках – это хороший способ для пред-

приятия ОАО «Минскремстрой» заявить о себе, о своей продукции, нала-

дить контакты с иностранными партнерами, повысить рейтинг организации. 

Участие в международной выставке обходится недешево, поэтому необхо-

димо учитывать все нюансы таких расходов. 

В ходе выхода на новый рынок сбыта предприятия предполагается 

установление прочных связей с Великобританией и реализация производи-

мой продукции на данном рынке. Был выбран именно рынок Великобрита-

нии, т.к. она входит в списки высокоразвитых стран с высоким уровнем по-

купательской способности.  

Для продажи своей продукции на рынке Великобритании предприя-

тию ОАО «Минскремстрой» необходимо найди дилера, который и будет ре-

ализовывать ее на данном рынке. Причем необходимо учесть тот факт, что 

дилеры могут находиться не только в Великобритании, а также и в других 

странах.  
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В ходе реализации вышеперечисленных мероприятий у предприятия 

будет уже разработан рекламный ролик, который так же можно использо-

вать для сектора частных покупателей. Данное мероприятие предполагает 

создание YouTube канала и его продвижение, продвижением будет зани-

маться SMM специалист. 

Таким образом, все предложенные мероприятия по расширению рын-

ков сбыта ОАО «Минскремстрой» с полученным эффектом, представлен-

ным в таблице 1. 

Таблица 1 – Эффект от предложенных мероприятий 

Мероприятие 
Затраты,  

бел.руб. 

Создание рекламного ролика 6750 

Перевод сайта на английский язык 1588 

Участие в зарубежной выставке 3713,9 

Поиск дилера и установление сотрудничества 457 

Создание YouTube канала и его продвижение 700 
 

Расчет эффективности мероприятий представлен в таблице 2. Как 

видно из таблицы 2, внедрение мероприятий окупится на 7 месяц, то есть в 

первый же месяц продаж после окончательного внедрения всех мероприя-

тий.  
 

Таблица 2 – Расчет эффективности мероприятий 

Таким образом, внедрение разработанных выше мероприятий позво-

лит предприятию иметь постоянно положительную рентабельность продаж, 

также позволит повысить узнаваемость и улучшить имидж компании, даже 

несмотря на ежемесячное вложение средств в продвижение.  
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Наиме-

нование  

Месяц  

0  1  2  3  4 5 6 

Выручка 

до меро-

приятий, 

руб.  

200358,94 208992,3 217625,5 226259,1 227133,5 227133,5 227133,5 

Выручка 

после ме-

роприя-

тия, руб.  

  221176,2 229538,1 238955,1 248372 257789 

ЧДД, 

руб.  -6750 -11188 -8529,28 -6829,78 -5148,66 -3048,62 132,6335 


