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ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ОЦЕНКА ЭКСПОРТНОГО ПОТЕНЦИАЛА ПРЕДПРИЯТИЙ 
ПО ПРОИЗВОДСТВУ ХИМИЧЕСКИХ ВОЛОКОН И НИТЕЙ

In clause the technique of an economic estimation of an export potential of the enterprises of the 
chemical industry, based on use of the general criteria and private parameters <A an estimation of an ex-
port potential and a level of export competitiveness is stated. In work results of approbation of a tech-
nique of an economic estimation of an export potential on an example of the enterprises on manufacture 
of chemical fibres and strings are presented. Directions of increase of efficiency of use of resource po-
tential of the enterprises of the chemical industry and level of their export competitiveness and devel-
opment of intrabranch cooperation are proved.
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Введение. Экспортный потенциал пред-
приятия -  это способность предприятия эф-
фективно управлять своими конкурентными 
преимуществами, т. е. эффективно использо-
вать свой производственный, конкурентный и 
экономический потенциал через производст-
во продукции с устойчивой конкурентоспо-
собностью.

Экспортный потенциал -  системная кате-
гория, зависящая от большого количества как 
внешних, так и внутренних факторов [1]. По 
результатам наших исследований, экспортный 
потенциал предприятия обусловлен состояни-
ем производственного потенциала [2].

Развитие экспортного потенциала субъек-
тов хозяйствования связано с их способностью 
эффективно использовать имеющийся ресурс-
ный потенциал при производстве конкуренто-
способной продукции.

В этой связи экономическая оценка экс-
портного потенциала предприятия приобрета-
ет первостепенное значение и позволяет опре-
делить эффективность использования ресурсов 
предприятия при производстве конкуренто-
способной на внешнем и внутреннем рынках 
продукции [3].

Результаты и их обсуяодение. Проведение 
экономической оценки экспортного потенциа-
ла предприятия по предлагаемой методике 
предполагает использование основных состав-
ляющих ресурсного потенциала и должно 
осуществляться поэтапно.

Экономическая оценка экспортного потен-
циала предприятия состоит из пяти основных 
блоков: изучение спроса, анализ рынков сбыта 
и конкурентов; оценка производственного по-
тенциала предприятия; определение уровня 
экспортной конкурентоспособности предпри-
ятия; оценка реального объема экспорта про-
дукции; расчет показателей экономической 
оценки экспортного потенциала предприятия и 
эффективности его использования.

Для оценки эффективности использования 
экспортного потенциала предприятия предла-
гаем использовать показатель экспортной по- 
тенциалоотдачи, который можно определить 
по следующей формуле:

где Эр -  реальный объем экспорта продукции 
предприятия в стоимостном выражении; ЭП -  
экспортный потенциал предприятия, млн. руб.; 
ОПФн -  среднегодовая стоимость основных 
производственных фондов (ОПФ) предприятия, 
не выработавших свой нормативный срок служ-
бы, млн. руб.; Тн -  средний нормативный срок 
службы ОПФ предприятия, лет; Ткв -  годовые 
затраты на повышение квалификации персонала, 
млн. руб.; Inv3 -  годовые инвестиционные вло-
жения на развитие экспорта, млн. руб.; Inn, -  
годовые вложения на развитие инновационной 
деятельности (инноваций), млн. руб.

Показатель экспортной потенциалоотдачи ха-
рактеризует выпуск конкурентоспособной на 
внешних рынках продукции в стоимостном выра-
жении, приходящийся на 1 руб. ресурсов, находя-
щихся в распоряжении предприятия и применяе-
мых для осуществления и развития экспортной 
деятельности. При рациональном использовании 
ресурсов показатель будет увеличиваться.

Способность продукции конкурировать на 
внешних рынках зависит от уровня экспортной 
конкурентоспособности. Поэтому реальный 
объем экспорта продукции предприятия в стои-
мостном выражении может быть определен из 
предлагаемого соотношения

э р = Ё э /; у 1с„, (2)
7=1

где Эр -  реальный объем экспорта продукции 
предприятия в стоимостном выражении; у в/сл -  
уровень экспортной конкурентоспособности 
предприятия; п -  количество видов экспортной 
продукции предприятия.

Номинальный объем экспорта j -й продукции 
равен разности между возможным объемом 
производства и потребностью внутреннего рын-
ка в продукции у-го вида. Номинальный объем 
экспорта j -й продукции предприятия в нату-
ральном выражении может быть определен по 
одной из предлагаемых формул:

259



Э/ = ПМ/Ку -  П/, (3)

Э" = П М ,К ,(1-рД  (4)

где Э" -  номинальный объем экспорта j -й 
продукции предприятия в натуральном выра-
жении; ПМу -  производственная мощность 
предприятия по производству у’-й продукции; 
Ку -  коэффициент загрузки производственной 
мощности; Пу -  потребность внутреннего рын-
ка в продукции /-го вида в натуральном выра-
жении; pj -  доля потребления j -  й продукции на 
внутреннем рынке в общем объеме ее произ-
водства предприятием.

Номинальный объем экспорта у'-й продук-
ции предприятия в стоимостном выражении 
может быть определен по формуле

ЭуН = ЭуНЦу, (5)

где Эун ~ номинальный объем экспорта продук-
ции у'-го вида в стоимостном выражении; Ц’ -  
экспортная цена единицы у'-й продукции, руб.

Уровень экспортной конкурентоспособно-
сти предприятия может быть определен на ос-
нове критериев и показателей с использовани-
ем прямого метода определения конкуренто-
способности предприятия по номенклатуре 
критериев с учетом коэффициентов весомости 
каждого из показателей для данного критерия 
по нижеприведенной методике [4j:

У к/сп К : -т OIt-t   ̂ 1C о (Хо 1C с - э (Хс-э > (А )

где Кт_т, К0, Кс„э -  значения технико- 
технологического организационного и соци-
ально-экономического критерия конкуренто-
способности предприятия соответственно; а т-т 
а 0, <Хс-э ~ коэффициенты весомости соответ-
ствующих критериев для предприятия.

П
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где fT,.T, П;0, ГТС.Э -  у'-й технико-техноло-

гический, организационный или социально- 

экономический показатель конкурентоспособ-

ности предприятия; |3̂ _т, р ', р̂  э -  коэффици-

енты весомости каждого показателя.

Использование предложенной схемы и ме-

тодики экономической оценки экспортного 

потенциала предприятия позволяет учесть по-

требность внутреннего рынка в продукции 

предприятия и оценить возможный объем экс-

порта производимой предприятием продук-

<3 ь и

ции; определить уровень экспортной конкурен-

тоспособности продукции и предприятия и ре-

альный объем выпуска конкурентоспособной 

экспортной продукции; оценить уровень техни-

ко-технологического, организационного и соци-

ально-экономического развития предприятия; 
изучить резервы повышения уровня конкурен-

тоспособности и на этой основе повысить экс-
портный потенциал предприятия, постепенно 

приближая его к производственному; оценить 
эффективность использования ресурсов пред-

приятия, вовлеченных в осуществление и разви-
тие экспортной деятельности; выявить факторы 

внутреннего характера, снижающие либо повы-

шающие эффективность экспортной деятельно-

сти предприятия; оценить соответствие экс-

портного потенциала предприятия его произ-

водственному потенциалу; разработать про-

грамму развития экспорта предприятия с учетом 

выявленных резервов повышения экспортного 
потенциала.

Апробация предложенной методики эко-

номической оценки экспортного потенциала 

предприятия проводилась на предприятиях по 

производству химических волокон и нитей 
Беларуси.

Исследование показало, что на внутренний 

рынок предприятия поставляют: ОАО «Моги- 

левхимволокно» -  порядка 40%, РУП «СПО 

’’Химволокно”» -  45%, ОАО «Гродно Химво- 
локно» -  32% выпускаемой продукции. Номи-

нальный объем экспорта продукции составил 

порядка 230; 97 и 140 млрд. руб. соответственно.

Определение уровня экспортной конкурен-
тоспособности предприятия по предложенной 

методике осуществлялось на базе критериев и 

показателей экономической оценки экспортного 
потенциала.

Показатели для оценки уровня экспортной 

конкурентоспособности исследуемых предпри-
ятий представлен в табл. 1. Технический уро-

вень производства характеризуется достаточно 

высокими значениями в связи со способностью 

основных фондов предприятий (в том числе и 

выработавших свой нормативный срок службы) 

производить качественную продукцию. Удель-

ный вес материальных затрат в себестоимости 

продукции исследуемых предприятий выше, чем 

у аналогичных предприятий-конкурентов, в 
среднем на 5-8% и является основным фактором 

снижения уровня конкурентоспособности вы-

пускаемой продукции. Внедрение на предпри-

ятиях новых технологических линий, модерни-

зация существующих позволяет повысить эко-

логический уровень производства, но является 

недостаточным для достижения высокого тех-

нико-технологического уровня производства. У 

европейских производителей химических воло-

кон и нитей уровень прогрессивности техноло-

гических процессов составляет 85-95%.



Таблица 1

Критерии и показатели экспортной конкурентоспособности предприятий

ОАО «Могилев-
химволокно»

РУП «СПО 

“Химволокно”»

ОАО «Гродно 

Химволокно»

Технический уровень производства 0,79 1,04 0,73

Технологический уровень производства 0,84 0,81 0,83

Экологический уровень производства 0,7 'б,4 0,6

Уровень организации производства 0,92 0,88 0,95

Уровень организации труда 0,7 0,65 0,75

Уровень организации управления 0,19 0,2 0,1

Эффективность затрат -0,01 0,17 0,13

Уровень сбалансированности внешней торговли 0,3 0,3 0,6

Уровень социального развития 0,13 0,15 0,11

Технико-технологический критерий 0,85 0,84 0,78

Организационный критерий 0,73 0,61 0,69

Социально-экономический критерий 0,10 0,21 0,25

Уровень экспортной конкурентоспособности 0,59 0,57 0,62

Уровень организации производства и труда 

исследуемых предприятий характеризуется 

высокими значениями в силу высокой специа-

лизации, автоматизации и механизации 

технологических процессов.

Социально-экономический уровень раз-
вития предприятий является низким в связи 

с высокой затратностью выпуска продукции, 

низким уровнем сбалансированности внеш-

ней торговли и низким уровнем социального 

развития. На фонд оплаты труда в себестои-

мости продукции предприятий приходится 

порядка 11-15%, в то время как на подобных 

предприятиях в развитых странах -  около 

20-25%.
Для реализации методики определения 

уровня экспортной конкурентоспособности 

определены коэффициенты весомости крите-

риев и показателей с использованием метода 
коллективных экспертных оценок. В качестве 

экспертов выступили специалисты экономиче-

ских подразделений исследуемых предпри-

ятий, которые ранжировали исследуемые кри-

терии и показатели в порядке убывания их 

влияния на уровень конкурентоспособности 

предприятия. Для оценки согласованности 

мнений экспертов осуществлена верификация 

с помощью расчета коэффициента конкорда- 

ции. Для оценки значимости коэффициента 

конкордации была использована величина 

Wm{n-1), имеющая распределение у2 с V = п- 1 
степенями свободы.

Результаты экономической оценки экс-

портного потенциала исследуемых предпри-

ятий представлены в табл. 2. Средний норма-

тивный срок службы ОПФ, не выработавших 

свой нормативный срок службы, для ОАО 
«Могилевхимволокно» составляет 7 лет; РУП 

«СПО “Химволокно”» -  8,5 лег; ОАО «Гродно 

Химволокно» -  6 лет.

Таким образом, результаты проведенной 

экономической оценки экспортного потенциала 

предприятий по производству химических воло-

кон и нитей позволили сформулировать сле-

дующие выводы:
а) экспортный потенциал ОАО «Могилев-

химволокно» составляет порядка 52% его про-
изводственного потенциала, для РУГ1 «СПО 

“Химволокно”» -  39%, для ОАО «Гродно Хим-

волокно» -  69%;
б) реальный объем экспорта продукции пред-

приятий в 1,5-2 раза ниже их номинальных экс-

портных возможностей и составляет для ОАО 

«Могилевхимволокно» 139,6 млрд. руб. (59% 

номинального объема экспорта); РУП «СПО 

“Химволокно”» -  54,5 млрд. руб. (57% номи-

нального объема экспорта); ОАО «Гродно Хим-

волокно» -  87,7 млрд. руб. (62% номинального 

объема экспорта);
в) эффективность использования ресурсов 

предприятия, вовлеченных в развитие экс-

портной деятельности, определена с помощью 

показателя экспортной потенциалоотдачи, ко-

торая для ОАО «Могилевхимволокно» состав-

ляет 0,85 руб., для РУП «СПО “Химволокно”» -  

0,54 руб., для ОАО «Гродно Химволокно» -  

0,59 руб.;
г) основным фактором, снижающим эффек-

тивность экспортной деятельности исследуемых 

предприятий, является невысокий уровень их 

экспортной конкурентоспособности. Главными 

причинами являются — высокая материале- и 

энергоемкость продукции, физический и мо-

ральный износ основных фондов, зависимость 

от импорта основного сырья и энергоресурсов, 

дефицит собственных оборотных средств и др., 

снижающие значения показателей технико- 

технологической, организационной и социаль-
но-экономической систем факторов, используе-

мых при оценке экспортного потенциала.
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Экономическая оценка экспортного потенциала 

предприятий по производству химических волокон и нитей

Таблица 2

Предприятие
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ОАО «Могилевхимволокно» 307,4 230,0 0,59 136,3 160,8 0,85

РУП «СПО “Химволокно”» 267,0 97,0 0,57 55,6 103,2 0,54

ОАО «Гродно Химволокно» 211,9 140,0 0,62 86,7 146,0 0,59

Заключение. Экономическая оценка экс-

портного потенциала предприятий по произ-

водству химических волокон и нитей показала, 

что основным фактором, снижающим эффек-

тивность экспортной деятельности исследуе-
мых предприятий, является невысокий уровень 

экспортной конкурентоспособности.

Основной целью развития экспорта предпри-

ятий по производству химических волокон и нитей 

является увеличение объема экспорта продукции за 

счет повышения уровня экспортной конкуренто-

способности. В этой связи стратегически важным 

направлением, определяющим развитие предпри-

ятий, является выпуск продукции с устойчивой 

экспортной конкурентоспособностью. Достичь 
поставленной цели можно только через постоян-

ную и эффективную деятельность, направленную 

на снижение материало- и энергоемкости продук-
ции; внедрение прогрессивных технологических 

процессов; модернизацию и совершенствование 

устаревшего оборудования; повышение квалифи-

кации технических и управленческих кадров в об-

ласти управления качеством и выпуском конкурен-
тоспособной продукции, маркетинга; внедрение 

собственных товаропроводящих сетей; проведение 

постоянной инвестиционной и инновационной по-

литики; разработку новых видов продукции; сни-

жение зависимости от импорта основного сырья, 
энергоресурсов и комплектующих.

В реализации указанных направлений су-

щественную роль играет повышение уровня 

внутриотраслевой кооперации между техноло-

гически связанными предприятиями на основе 

их взаимной заинтересованности в высоких 

конечных результатах, обусловливающее раз-

витие и повышение эффективности использо-

вания их производственного и экспортного 
потенциалов.
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